Schleswig-Holstein

Strohheizung fiir die Gefliigelzucht

Der Heizolpreis lasst Volker Pries in-
zwischen kalt. Der schleswig-holstei-
nische Gefligelziichter heizt klima-
schonend — mit heimischem Stroh —
und empfindet allenfalls ein wenig
Genugtuung, wenn der Olpreis mal
wieder steigt.

Noch bis Ende 2001 brauchte Pries im
Jahr 100 000 Liter Heiz6l, um die Stalle
seiner Geflligelaufzucht — immerhin
5000 Quadratmeter grof3 — und ein
Vierfamilienhaus warm zu halten.
Dann aber schaffte er den Absprung,
machte sich unabhangig vom fossilen
Brennstoff und den Preiskapriolen
internationaler Rohstoffmarkte. ,Mein
Brennstoff kommt aus der direkten
Umgebung, hochstens aus zehn Kilo-
metern Entfernung” sagt Pries.

In GroBquadern, jeder 500 Kilogramm
schwer, wird das Stroh am Heizwerk
angeliefert. Etwa 50 Hektar werden
bendtigt, um den Heizenergiebedarf
von Farm und Haus zu decken. Drei
Kilogramm Stroh liefern etwa so viel
Wirme wie ein Liter Ol. Uber einen
Kettenvorschub gelangen die Ballen in
einen automatischen Zerkleinerer. Von
hier wird das Stroh in das Heizhaus
gesaugt und dort im Kessel verfeuert.
Wenn die Kiiken geschliipft sind, ist
die Heizung enorm gefordert: ,Dann
lauft der Brenner eine Woche auf
Volllast”.

Die Anlage kommt aus Danemark.
Dort habe man seit 20 Jahren Erfah-
rungen mit Strohheizungen, sagt der

Landwirt. Deutsche Filtertechnik sorgt
dafiir, dass die Abgase den Vorschrif-
ten geniigen. Obwohl es die notwen-
dige Technik auf dem internationalen
Markt zu kaufen gibt, wurde dem Be-
treiber trotzdem ein bisschen Experi-
mentierfreude abverlangt: , Erst dach-
te ich an eine Ganzballenheizung zur
energetischen Strohnutzung”, sagt
Pries, ,doch eine vollautomatische
Anlage, die die Ballen selbst auflost
und dem Kessel zufiihrt, erwies sich
schlieRlich als komfortabler.”

40 Prozent der Investitionen steuerte
die Energiestiftung Schleswig-Holstein
bei. ,So rentiert sich die Anlage”, bi-
lanziert Pries heute. ,Sie rechnet sich
im Vergleich zum Ol immer dann,
wenn der Olpreis bei mindestens 28
Cent je Liter liegt.” Und das ist seit
Jahren stetig der Fall.

Die guten Erfahrungen mit seinem

eigenen Okoheizwerk haben den Ge-
fligelzlichter inzwischen zu seinem
nachsten Projekt motiviert: Flir den
deutschen Markt hat Volker Pries den
Vertrieb der danischen Technik tuber-

nommen.



